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KOMPAS. com - Ketldapastian ekanomi dl tengah pandemi Covid-19 Cianjur yang Palit

mengubah pola pikir masyarakat akan pentingnya proteks finanslal, Tertkenal i Kalan
Wisatawan

Tak sedikit orang mengalokasikan pendapatannya ke dalam instrumen
asuransi jiwa sebagai bekal keuangan keluarga di masa depan

Berdasarken data Otoritas Jasa Kevangan (0JK) Meret 2021, sepanjang Pembawa Rezek
kuartal | 2021, industii asuransi jwa meningkat cukup pesat dengan catatan

premi sebesar Rp 50,2 triiun.

Kunjungi kenakanal Sonon
Jumlah tersebut tumbuh 24,7 persen darl perode yang sama pada tahun
‘sebalumnya dengan nilai Rp 40.7 trilun,

Di sisifain, menurut Diretur Eseiutf Asosiasi Asuransi Jiwa Indonesia (AAJ) e L

Togar Pasaribu, kesadaran akan pentingnya asuransi wa tumbun tak lepas
karena situasi pandemi Covid19,

NOW TRENDING
1a juga menekankan, pada dasainy, insliumen investasi tersebut seperti surat —
cinta yang dipersiapkan kepada anggota keluaiga

Jika salah satu meninggal misalnya kepala keluarga, anggata keluarga yang

Iain capat terus melanjutkan hicup lewat aset yang diwariskan

Dapatian informasi, inspirasi dan insight di email kamu
Daftarkan email

Mendagri Terbitkan
(Adz) persepsi bahwa asuransi jina ity hanya Lntuk musim tertentu situasi PPKM Terbaru Tak Gunz
dan kondisi tertenty, saya pikir masyarakat harus tahu kalau 3pa pun siuasi Istiah Daruret
dan kondisi Anda, asurar

wa lu penting. Mau aman atau tidek aman seperti
sekarang il itu (asuransi jiwa) penting. Apalagl, di masa pandemi, masa ketika
arang-orang yang meninggal adalah orang-oreng yang dikenl; kata Togar
seperti dilansir dari Antare, Selasa (6/7/2021)

Kesadaran akan manfaat asuransi jiwa nyatanya juga mulaljadi peshatian
milenial. Menurtriset inventure. ¢ Insurance-Industry Outlook 2021, sebanyak
787 persen darl 624 responden menganggap ancaman pandemi membuat
qenerasi milenial semakin sadar akan kepemilikan asuransi jiva

PPKM Darurat Dilanjutka
Dengan memilii produk asuransi jiwa, milenial tak hanya membantu Syarat Pembukaan Pos

melindungi dir dari kejadian tak menyenangkan, tetapi juga dagat jadi upaya Penyeka
memiliki keuangan yang stabil di masa depan

Menurut sumber yang sam, di sisi ain, pandemi juga turut membawa
perubahan karakteristik pada lanskap industi asurensi. Saat i, layanan
‘asuransi dituntut untuk mengedepankan nygiens, low {ouch, less crowd, dan
fow mability.

Demi beradaptasi dengan situas|, saat il banyak perusahaan penyedia
‘asuransi memperlebar Uit bisnisnya ke ranah digital sekaligus menjaring
pasar yang lebih luas.

Anies Kepada Pengurus
Mas)id, Sadarilzh Rumah

Hal ini Juga yang akhimya membuat generasi milenial yang notabene akrab M
al mulai melek terhadap produk asuransi Sudah Penut

dengan penggunaan teknalogi

Hal tersebut dibuktikan salah satu penyedia asuransi jiws, Astra Life.
Berdasarken laporan perusahasn asuransi tersebut. hampir 80 persen dafi total
nasabah yang membell asuransi melalui kanal digitainye, floveil/e.co.ic,
meupakan kaum milenisl
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saat ingin menmbell produk asurans oniine.
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1. Pilih perusahaan yang kredibel

Kredibilitas sebuah perusahaan patut Anda pertimbangkan ketika akan
membeli sebuah produk, termasuk asuransi. Pasalnya, hal tersebut dapat
berpengaruh kepada kualitas dan layanan yang akan Anda terima,

Untuk perusahaan asuransi, Anda dapat mengetahui kredibilitas perusahaan
tersebut dengan cara mengecek reputasinya dalam prosedur pembayaran
Klaim.

Umumnya, perusahaan asuransi yang kredibel tidak memiliki prosedur berbelit
dalam hal pengurusan klaim

Selain itu, cek juga rasio solvabilitas atau risk based capital (RBC) yang
menunjukkan kesehatan keuangan perusahaan asuransi tersebut

Semakin besar RBC suatu perusahaan, semakin sehat juga kandisi
keuangannya. OJK sendiri menetapkan rasio minimal untuk RBG perusahaan
asuransi jiwa adalah 120 persen

2. Pastikan prosesnya mudah

Dalam pembelian asuransi anfine, pilihlah perusahaan yang mampu
memberikan prosedur transaksi secara mudah, mulai dari mencari detail
informasi produk, pemanfaatan fitur kalkulator uang pertanggungan (UP) dan
llustras| preml, pendaftaran asuransi, pembayaran, penerbitan e-policy, hingga
Klaim online.

Semua hal tersebut dapat dilakukan dengan mudah dan cepat layaknya belanja
di e-commerce. Pastikan juga semua layanannya dilakukan secara online agar
Anda tak perlu repot untuk melakukan pengajuan ke kantor penyedia jasa.

Jika semua persyaratan telah dipenuhi, Anda akan menerima polis yang
dikirimkan melalul e-mail dan proteksi Anda langsung aktif saat itu juga

Proses pembelian secara online akan lebih cepat dan mudah dibandingkan
proses pembelian asuransi konvensional yang memakan waktu hingga dua
minggu.

Selain itu, di masa pandemi seperti sekarang, proses online juga membantu
Anda untuk menghindari risiko bertatap muka secara langsung dengan orang
lain

Jangan Iupa, untuk memastikan keamanan produk asuransi, pastikan
perusahaan tersebut sudah terdaftar di 0JK. Dengan begitu, Anda dapat
tenang melampirkan data pribadi kepada perusahaan tersebut.

3. Cari yang sesuai dengan kebutuhan

Hal ini penting untuk diperhatikan. Pasalnya, produk asuransi onfine terbilang
lebih terjangkau karena tidak membebankan komisi atau marketing fee untuk
agen pemasar,

Oleh karena itu, harga produk cenderung lebih murah dibanding produlk
konvenslonal. Selain itu, Anda juga harus memperhatikan jika asuransi jiwa
yang dibeli memiliki manfaat sesuai dengan kebutuhan.

4. Lakukan perbandingan
Saat ini, banyak perusahaan penyedia asuransi online yang ada di pasaran.

Balknya, Anda tak langsung membell satu praduk tanpa membandingkannya
dengan produk lain terlebih dahulu

Dengan membandingkan, Anda dapat memilih dengan cermat produk asuransi
jiwa yang sesuai kebutuhan.

< Lihat Foto

s membell Produk 8suransi online (Shutterstock)

DI masa pandemi sepertl saat inl, pilih juga asuransi Jiwa oniine yang dapat
memberikan Anda perlindungan dari risiko Gavid-19, Seperti praduk yang ada
di ilovelife.co id dari Astra Life, yakni Flexi Life.

Asuransi jiwa Flexi Life juga dapat membantu nasabah dalam mempersiapkan
dana untuk orang terdekat seperti keluarga apabila terjadi risiko meninggal
dunia, baik karena sakit ataupun kecelakaan.

Dalam melakukan pengajuan di awal, nasabah tidak perlu melakukan cek
kesehatan sebagal bentuk persyaratan sepertl pada praduk asurans|
konvensional. Nasabah cukup menjawab pertanyaan kesehatan yang ada di
laman ilovelife. co.id.

Untuk uang pertanggungan, nasabah akan mendapatkan kemudahan dalam
proses pengubahan besaran nominal, masa pertanggungan, frekuensi
pembayaran premi, dan pengajuan lainnya sesual kebutuhan perubahan
1ahapan kehidupan

Selain itu, nasabah juga dapat menentukan uang pertanggungan perlindungan
jiwa hingga Rp 5 miliar.

Proses klaim pun dapat dilakukan 100 persen secara aniine di portal
ilovelife.co. id.

Lewat situs tersebut, nasabah juga akan mendapatkan edukasi mengenai cara
menghitung nilai perlindungan yang tepat dan sesuai dengan kebutuhan

Jadi, jangan tunda lagi. Sekarang waktunya Anda memproteksi diri melalui
Flexi Life.
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Allianz Indonesia Luncurkan OptimAll, Solusi Mudah dan
Cepat Beli Proteksi secara Daring

BERDASARKAN studi

yang dilakukan oleh Bain &
Company pada 2020, ada tiga
hal yang menjadi faktor utama
bagi calon nasabah asuransi

| saat memilih dan membeli
produk asuransi, yaitu fakror
harga, akses dan ketersediaan
produk maupun layanan secara

digitai, serta fleksibilitas untuk
memilih produk yang sesuai
dengan kebutuhan dan daya
beli nasabah. Melalui porral
distribusi asuransi digital
OptimAll, Allianz menyediakan
berbagai pilihan produk, mulai
dari asuransi kesehatan, asuransi
jiwa, sampai dengan asuransi

umum. Portal OptimAll

ini juga telah tersertifikasi

ISO 27001:2013. Seluruh
proses registrasi dilakukan
dengan e-form dan dokumen
pendukung cukup disertakan
dalam bentuk elektronik berupa
foto. Polis dikirimkan dalam
bentuk elektronik melalui
e-mail. Proses klaim dapat
dilakukan secara daring (enline)
meelalui situs web atau aplikasi
Allianz eAZy Connect. Unruk
mengunjungi OptimAll dan
mendapatkan informasi produk
lengkap yang tersedia, Anda
dapat mengakses melalui rautan
hrtps://alz.id/optimall. [AYA]
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llustrasi asuransi.

VIVA - PT Asuransi Jiwa Manulife Indonesia memperingati 36 tahun beroperasi di Indonesia.
Sejak hampir lima tahun terkahir, Manulife telah membayar klaim asuransi para nasabahnya
hingga senilai Rp27 triliun.

Presiden Direktur & Chief Executive Officer Manulife Ryan Charland r 3€
tahun merupakan masa operasional yang matang bagi sebuah perusahaan asuransi. Dia
memastikan, pihaknya terus memberikan pelayanan bagi nasabah di Indonesia.

Di tengah situasi pandemi pun, Manulife Indonesia tetap berupaya memaksimalkan layanan
kepada nasabah melalui custormer contact center maupun layanan email dan menerapkan
layanan non face-to-face.

Iklan dif

leh Google

Hal ini juga terlihat dari pengajuan klaim online atau MiEClaim baik klaim individu maupun
klaim kumpulan atau Group Life & Health, yang dapat diakses melalui website Manulife
Indonesia.

"Kami meyakini bahwa 36 tahun merupakan usia yang matang dan kami dapat memastikan
bahwa satu hal yang tidak berubah dari sejak awal kami memulai bisnis kami di Indonesia,
adalah komitmen Manulife Indonesia untuk terus melayani nasabah; kata dia, Selasa, 20 Juli
2021.

Baca juga: Jokowi Sebut Usaha Kecil Sudah Bisa Buka Bertahap, Ada Tapinya

h Google

Iklan

Sebagai bukti komitmen penuh kepada nasabah, Manulife Indonesia telah membayarkan
klaim senilai lebih dari Rp 27 triliun sejak 2017 hingga akhir Juni 2021. Terkait COVID-19,
Manulife Indonesia telah membayarkan klaim sebesar Rp 262 miliar per 10 Juni 2021.

“Tentunya pada perjalanan ini terdapat berbagai peningkatan yang kami lakukan berdasarkan
input dan masukan para nasabah. Terima kasih atas kepercayaan lebih dari dua juta nasabah
di seluruh nusantara,” tegasnya.

Selama enam bulan pertama pada 2021, Manulife Indonesia juga membayarkan maturity
claim atau klaim akhir kontrak kepada lebih dari 2.100 nasabah di Indonesia dengan nilai yan¢
berkisar Rp440 miliar.

Secara umum, hingga 31 Desember 2020, Manulife memiliki lebih dari US$1,3
triliun dana kelolaan dan administrasi, dan pada 12 bulan terakhir telah membayar
sebesar US$31,6 miliar klaim serta manfaat lainnya kepada nasabah.

"Terima kasih atas kepercayaan lebih dari dua juta nasabah di seluruh nusantara telah
memilih Manulife Indonesia dan mempercayakan kami dalam perlindungan masa depan dan
perencanaan keuangan Anda dan keluarga,” ujar Ryan.
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SURABAYA (RadarJatim.id) - Pandemi Covid19 yang terjadi global tidak menyurutkan perusahaan
asuransi di Indonesia untuk melayani masyarakat. Mereka memproteksi masa depan masyarakat
dan merencanakan keuangan menjadi lebih baik

Manulife Indonesia hadir sebagai salah satu asuransi terbaik di Indonesia yang terus melayani
warga bertahan hingga 36 tahun. Keberadaan asuransi ini diakui warga yang merasakan secara
langsung manfaatnya

Sementara di tengah situasi pandemi yang menantang, Manulife tetap berupaya memaksimalkan
layanan kepada nasabah melalui Customer Contact Center maupun layanan email dan
‘menerapkan layanan non face-to-face. Seluruh karyawan serta tenaga pemasar tetap
memberikan layanan optimal kepada para nasabah dengan memaksimalkan penerapan
teknologi

Hal ini juga terlihat dari pengajuan klaim online (MiEClaim) baik klaim individu maupun Klaim
kumpulan (Group Life & Health), yang dapat diakses melalui website Manulife Indonesia.

“Tepat 18 Juli 2021, kami genap beroperasi di Indonesia selama 36 tahun. Kami meyakini bahwa
36 tahun merupakan usia yang matang dan kami dapat memastikan komitmen Manulife
Indonesia untuk terus melayani nasabah, memudahkan keputusan dan mermbuat hidup lebih
baik

Kami berterima kasih ke berbagai pihak maupun pemangku kepentingan atas dukungan selama
ini kepada Manulife Indonesia seperti pemerintah, Otoritas asa Keuangan (OJK), Bank partner
dan mitra lainnya, rekan-rekan jurnalis, tenaga pemasar, karyawan maupun nasabah. Tentunya
pada perjalanan ini terdapat berbagai peningkatan yang kami lakukan berdasarkan input dan
‘masukan para nasabah. Terima kasih atas kepercayaan lebih dari dua juta nasabah di seluruh
nusantara telah memilih Manulife Indonesia dan mempercayakan kami dalam perlindungan
masa depan dan perencanaan keuangan Anda dan keluarga,” ujar Ryan Charland, Presiden
Direktur & CEO Manulife Indonesia, Selasa (20/7/2021).

1a menceritakan, Manulife mengawali perjalanannya kepada nasabah di tahun 1985 dengan
kantor yang berlokasi di daerah Cikini, Jakarta Pusat. Kini, Manulife Indonesia telah
bertransformasi serta memilik lehih dari 1.000 karyawan yang tersebar di lehih dari 25 kantor
pemasaran. Sebagai bukti komitmen penuh kepada nasabah, Manulife Indonesia telah
membayarkan klaim senilai lebih dari Rp 27 triliun sejak tahun 2017 hingga akhir Jund 2021.
Terkait COVID-19, Manulife Indonesia telah membayarkan klaim sebesar Rp 262 miliar per 10
Juni 2021

Selama 6 bulan pertama di tahun 2021, Manulife Indonesia juga membayarkan maturity claim
(klaim akhir kontrak) kepada lebih dari 2.100 nasabah di Indonesia dengan nilai yang berkisar Rp
440 miliar. Membuka awal tahun 2021, Manulife Indonesia menyediakan layanan perlindungan
premium dengan meluncurkan MiPreparation Legacy for Our Assurance (MiPrecious).

Selain itu, Manulife Indonesia dan Bank Danamon menyediakan produk Proteksi Prima Masa
Depan (PPMD), asuransi dwiguna individu yang diperuntukkan mempersiapkan peninggalan
herharga bagi

keluarga maupun generasi masa depan.

Pada April 2021 lalu, Manulife Indonesia telah meresmikan relokasi Customer Contact Center
haru dengan lokasi yang lebih strategis, terjangkau, nyaman. Selain itn, Manulife Indonesia juga
menerapkan budaya kerja baru melalui renovasi kantor pusat dengan konsep apen space.

Penerapan ini memungkinkan para karyawan serta tenaga pemasar untuk semakin berkolaborasi
satu sama lain.

Salah satu warga yang menjadi nasabah adalah Handriani Tjatur Setijowati yang akrab di panggil
Wati. Wanita ini sudah menggunakan jasa asuransi ini selama 20 tahun.

“Perlindungan jiwa keluarga saya serahkan ke Manulife Indonesia. Kita tidak tahu kedepannya
seperti apa, entah itu terjadi risiko atau kebutuhan mendadak. Asuransi ini sangat membantu
saya dan keluarga menghadapi risiko maupun memberikan ketenangan di masa depan,“
ungkapnya. (Psy)
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Banue Indonssia bekemiamen barkan layanan ferbelk. Foto: Isimawa

JAKARTA - Melayani selama 36 tahun, Manulife Indonesia terus berkomitmen
membantu keluarga Indonesia yang tersebar di berbagai wilayah Indonesia

Di tengan situasi pandemi yang menantang, Manulifs Indonesia tetap berupaya
memaksimalkan layanan kepada nasabah melalul Customer Conlact Center mau
layanan email dan menerapkan layanan non face-to-face

Skip Ad b

Baca Juga: Manulifs Catat Prami Rp8,9 Triliun

DI mana seluruh karyawan serla lenaga pemasar letap memberikan iayanan optimal
Kepada para nasaban dengan memaksimalkan penerapan teknoiogl.

Hail ini juga teriinat dari pengajuan kisim online (MIEGIaIm) baik kisim individu maupun
Kisim kumpulsn (Group Life & Health), yang dspat diskses melalui website Manulife
Indonesia

Bone Bolange Satu-satunya Pemkab di Gorontale yang Lindungi Pekerja dengan JKM
Bikin lbu Tunggal Cerdas Finansial, KSK Insurance Dukung Literasi Keuangan

Warna-warni Kaln Kiswah Kakbah Sepanjsng Sejsrah

“Topat 18 Jull 2021, Kami genap beroporasi di INGoNEsia selama 36 tanun. Kami
meyakini bahwa 36 tahun merupakan usia yang matang dan kami dapat memastikan
bahwa satu hal yang tidak berubah dari sejak awal kami memulsi bisnis kami di
Indonesia, adalsh kemitmen Manulifa Indonesia untuk tert

melayani nasabah,
memudahkan keputusan dan membual hidup lebih baik,” kata Ryan Charland,
Prasiden Direklur & CEO Manulife Indonesia

Dinnya berterima kasin ke berbagal pihak maupun pemangku kepentingan alas.
dukungan sclama ini kepada Manulife Indonesia seperti pemenintah, Otoritas Jasa
Keuangan (OJK). Bank partner dan mitra lainnya, rekan-rekan jurnalis. tenaga
pemasar, karyawan maupun nasabah

Tantunya kata dia, pada perjalanan ini terdapat berbagai paningkatan yang dilakukan
berdasarkan input dan masuken para nasabah “Terima kasih alas kepercayaan lebih
dari dua juta nasabah di seluruh nusantara telah memilih Manulife Indonesia dan
mempercayakan kami calam periindungan masa depan dan perencanaan keuangan
Anda dan keluarga,” uiamya.

Diketah:

Manulife Indonesia mengawall perjalanannya kepada nasabah di tahun
1925 dengan kantar yang barlokasi di daerah Cikini, Jakarta Pusat Kini, Manulife
Indonesia lelah berlransiomasi serta mem
tersebar di lebin dar 25 Kantor pemasaran

ki lebili dari 1.000 karyawan yang

Baca Juga: Manulife Indonesta Luncurkan MiPrecious, Berl Pe
Panjang

dungan Jangka

Sebagai bukli kemitmen penuh kepada nasabah, Manulife Indonesia lelah
membayarkan kiaim seniizi lapin dan Rp 27 Whun sejak tahun 2017 hingga akhir Ju
2021. Terikait COVID-18, Manulife Indonesia telah membayarkan iaim sebesar Rp
262 miliar per 10 Juni 2021

Selama 6 bulan pertama di tahun 2021, Manulife Indonesia juga membayarkan
maturity claim (klaim akhir kontrak) kepada lebin dari 100 nasabah di Indonesia
dengan nilei yang berkisar Rp 440 miliar. Membuka awal lshun 2021, Manulifs
Indonesia layanan premium dengan

MiPreparation Legacy for Our ASSurance (MiPrecious)

Selain itu, Manulife Indonesia dan Bank Danamon menyediakan produk Proteksi
Prima Masa Depan (PPMD), asuransi dwiguna individu yang diperuntukkan
mempersiapkan peninggalan berharga bagi keluerga maupun generssi mesa depan

Pada April 2021 lalu, Manulife Indonesia telah meresmikan relokasi Customer Cantact
Center baru dengan Iokasi yang lebil stiatagis, lerjangkau, nyaman. Selain iy
Manulite Indonesia juga Menerapkan budaya kenia Daru Melalul rencvasi kantor pusat
dengan konsep open space. Penerapan ini momungkinkan para karyawan sorta
tenaga pemasar untuk semakin berkolaborasi satu sama lain
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Di tengah situasi pandemi yang menantang, Manulife akan tetap
berupaya memaksimalkan layanan kepada nasabah

Surabaya (ANTARA) - PT Asuransi Jiwa Manulife Indonesia (Manulife Indonesia) telah
membayarkan klaim untuk COVID-19 sebesar Rp262 miiliar, hal itu tercatat hingga per 10 Juni
2021.

"Memang pandemi COVID-19 tidak menyurutkan niat kami melayani masyarakat. Kami ingin
terlibat merancang masa depan masyarakat dan merencanakan keuangan menjadi lebih baik,"
kata Presiden Direktur & CEO Manulife Indonesia, Ryan Charland dalam siaran persnya di
Surabaya, Selasa.

Ryan mengatakan, selama 6 bulan pertama di tengah pandemi yakni tahun 2021, Manulife
Indonesia juga telah membayarkan maturity claim (klaim akhir kontrak) kepada lebih dari 2.100
nasabah di Indonesia dengan nilai yang berkisar Rp440 miliar.

"Kami saat ini telah bertransformasi serta memiliki lebih dari 1.000 karyawan yang tersebar di
lebih 25 kantor pemasaran, dan total membayarkan klaim senilai lebih dari Rp27 triliun sejak
tahun 2017 hingga akhir Juni 2021" katanya

la menjelaskan di tengah situasi pandemi yang menantang, Manulife akan tetap berupaya
memaksimalkan layanan kepada nasabah, salah satunya melalui Customer Contact Center
maupun layanan email dan menerapkan layanan non face-to-face, dimana seluruh karyawan
serta tenaga pemasar tetap memberikan layanan optimal kepada para nasabah dengan
memaksimalkan penerapan teknologi.

Hal ini terlihat dari pengajuan klaim daring (MiEClaim) baik klaim individu maupun klaim
kumpulan (Group Life & Health), yang dapat diakses melalui website Manulife Indonesia.

Sementara itu, tepat 18 Juli 2021 Manulife Indonesia telah beroperasi di Indonesia selama 36
tahun, dan memastikan tidak berubah dari sejak awal memulai bisnis di Indonesia.

"Komitmen Manulife Indonesia adalah untuk terus melayani nasabah, memudahkan keputusan
dan membuat hidup lebih baik," katanya.

Ryan mengaku berterima kasih ke berbagai pihak maupun pemangku kepentingan atas
dukungan selama ini kepada Manulife Indonesia seperti pemerintah, Otoritas Jasa Keuangan
(0JK), Bank partner dan mitra lainnya, rekan-rekan jurnalis, tenaga pemasar, karyawan maupun
nasabah.(*)
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PT Asuransi Jiwa Manulife Indonesia memperingati 36 tahun beroperasi di Indenesia. Sejak hampir lima

tahun terkahir, Manulife telah membayar klaim asuransi para nasabahnya hingga senilai Rp27 triliun.

Presiden Direktur & Chief Executive Officer Manulife Indonesia Ryan Charland mengatakan, 36 tahun
merupakan masa operasional yang matang bagi sebuah perusahaan asuransi. Dia memastikan,

pihaknya terus memberikan pelayanan bagi nasabah di Indonesia.

Di tengah situasi pandemi pun, Manulife Indonesia tetap berupaya memaksimalkan layanan kepada
nasabah melalui customer contact center maupun layanan email dan menerapkan layanan non face-to-

face.

Hal ini juga terlihat dari pengajuan klaim online atau MiEClaim baik klaim individu maupun klaim

kumpulan atau Group Life & Health, yang dapat diakses melalui website Manulife Indonesia.
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- Medan, i 36 tahun, Manulife ndonesia terus berkomitmen membantu keluarga
Indonesie, yang terschae di berbagal wilayah Indonesia. Begity pulu i tengah situasi pandemi yang menantang, Manuile
Indonesia tetap layanan optimal ks nasal penerapan teknologi.
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Hal ini juga terlihat dari pengajuan klaim online (MiEClaim), baik klaim individu maupun klaim kumpulan (Croup Life &
Health], yang dapat diakses melalui website Manulife Indonesia

eTiQa

[{Hier] D%

“Tepat 18 Juli 2021, kami genap beroperasi di Indonesia selama 36 tahun K kini bahwa 36 tahun. usia
yang matang dan kami dapat memastikan bahwa sat hal yang tidak berubah dari sejak awal kami memulai bisnis kami di
Indonesia adalah kemitmen Manulife Indonesia untuk terus melayani nasabah.” ujar Presiden Direktur & CEO Manulife
Indonesia. Ryan Charland dalam keterangan tertulisnya, Senin (19/7/2021)

Ryan Charland berterima Kasih ke berbagai pihak maupun pemangku kepentingan atas dukungan selama ini kepada
Manulife Indonesia, seperti pemerintah, Otoritas Jasa Keuangan (OJK), bank partner dan mitra lainnys, rekan-rekan jurnalis,
tenaga pemasar, karyawan maupun nasabah

monotaro, Onine Shep ndusti & 8

‘Tentunya pada perjalanan ini terdapat berbagai peningkatan yang kami lakukan berdasarkan input dan masukan para
nasabah Terima kasih atas kepercayaan lebih dari dua juta nasabah di seluruh nusantara telah memiih Manulite Indonesia

aan ¥ami dalam ‘masa depan dan keuangan Anda dan keluarga;” sambung
Ryan

BACA JUGA: il Indonesia Ki Investasi Baru

Manulife Ind i Kkepada nasabah di tahun 1985 dengan kantor yang beslokasi di daerak Cikini,

Jakarta Pusat Kini, Manulife Indonesia telah bertransformasi serta memiliki lebih dari 1000 karyawsn yang tersebar di
lebih dari 25 kanter pemasaran

Bayar Klaim
Sebagal bukti Kemiunen penuh Kepada nasabab, Manulite Indenesia telah membayarkan klaim senilai keblh dari Rp 27
triliun sejak tahun 2017 hingga akhir Juni 2021. Terkait COVID-19, Manulife Indonesia telah membayarkan klaim sebesar Rp
262 miliar per 10 Juni 2021

Selama 6 bulan pertama di tahun 2021, Manulife Indonesia juga membayarkan maturity claim (klaim akhir kontrak) kepada
lebih dari 2 100 nasabah di donesia dengan nilai yang berkisay Rp 440 miliar

Membuka aval tahun 2021, Manulife layanan premium dengan melmenrkan
MiPreparation Legacy for Qur Assurance (MiFrecious)

Selain itu, Manulife Indonesia dan Bank Danamon menyediakan produk Proteksi Prima Masa Depan (PPMD), asuransi
dwiguna individu yang berharga bagi keluazga maupun generasi masa depan.

pada April 2021 latu, Manulife [nd ia telah ikan relokasi Customer Contaet Center baru dengan lokasi
yang lebih strategis, lerjangkau, nyaman.

Selain itu, Manulife Indonesia juga menerapkan budaya kerja baru melalui renovasi kantor pusat dengan konsep open space.
Penerapan ini memungkinkan para karyawan serta tenaga pemasar untuk semakin berkolaborasi satu sama lain

Optimalizasi pelayanan Manulite ini dirasakan langsung oleh Hondriani Tjatur Setijowati. Selacna lebin dari 20 tahus, Tou
Wari_ hegitu biasa disapa. dan keluarga kepada Manulife Indonesia.

“Terima kasit kepada Manulife Indonesia maupun kepada agen yang telah disiaya
mengensi marity claim  tastimoni Wati

, setelah dolumen i syarat dan ketentuan polis, proses klaim berjalan dengan baik
dan lancar. Dana dari benefit ini bermanfaat untuk kebutuhan tak terduga teTutama di mass pandemi saat ini

"Kita tidsk tabu ke depannya seperti apa, entah ifu terjadi risiko atau kebntuhan mendadsk. Asuransi ini sangat membantu
saya dan keluargs risiko maupun di masa depan pungkas Wati
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JAHARTA - I'T Asuransi Jiwd
Manulife Indonesia (Manulife
Indonesia) telah membayarkan
klaim Covid-19 senilai Rp262
miliar hingga 10 Juni 2021,
Realizasi ledaim tersebut terma
sukmanfaatrawatinapdanper-
lindungan jiwa bagi nasabab.
Pregiden Direktur dan CEQ
“ManulifeIndonesia, ByanChar-
land, menpgatakan, meski di te-
ngah situasi pandemd yang re-
nantang perigahaannya tetap
berupaya memaksimalkan la-
yanan kepada nasabah melalui
crastarmer cattact devlber manpumn
layanan ermail dan menerapkan
layanan nom face-to-face.
“Seluruh karyawan serta
tenagapemasar tetaprmembsri-
kan layanan optimal kepada pa-
ra nasabah dengan memaksi-
malkan penerapan tebmologi,”
ujarnyadi Jakarta kemarin.
Ryan mengunghaplan, ki-
nerja layanan tersebut terlibat
dari pengajuan klaim daring,
bmk]daam ndividurmauponlee-
dapatdiaksesme-
IBJ.U.'IEI. anulife Indonesia.
"Sda.ma.ﬁbulm pertama 2021
Manulife Indondzia juga mem-
bayarkan kdaim akhir kontrak
kepadalebihdari 2 100nasabak
di Indonesia dengan nilai ber-

kizar Rp440 miliar,” paparmya.

Sebagai bubti komitmen
penth kepiada nasahah Manuli-

f Indonegia telah membayar-
kan’ klaim senilai lebib dari
Rp27 triliun sejak tabun 2017
hingga akhir Juni 2021,

Ryan menambahkan, Ma-
nulife telah beroperasi di Tanzh
Airselama 36 tahun, tepatnya
malai 1985, Kini, Manulife In-
donesia telah bertransformasi
dan memilil lebih dari 1.000
baryawan yang tersebardi lebih '
dari 25 kantor pemasaran.

"Tepat pada 18 Juli 2021
kami genap beroperasi di [n-
donesia selama 36 tahun, Kamid
mayakini 36 tahun merupalan
usia yang matang dan kami
dapat memastikan bahwa satu
hal yang tidak berubah dari se-
jak awal kami memulai bisnis
kamidilndonesiaadalahlomit-
men Kanulife Indonesia untul
terug melayant nazabah, me-
mudahkan  keputusan  dan
membuat hidup lebih baik,” tu-

. turnya.

Ryan pun berterima kasih
atas dulungan dari berbagai
pihak maupun pem ke-
pentingan selatna ini. “Tentu
pada perjalanan ini terdapat
berbagai peni tan yang ka-
mi mbmui{.m rﬁpur
dan masukan para nasabah,
Terima lkasih atas kepercayaan
lebih dari2 juta nazabah di se-

iuruh Nuamﬂn@, gty
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Fiead or Agency East Region Crubd Life naonesia Knstanta Joe menjeiaskar

b, yak

Bisnis.com, JAKARTA — PT Chubb Life Insurance Indonesia menilal bahwra nasabah di
segmen penghasilan linggi alau igh el ‘semakin benminal membel asuransi jiwa
sehagai mekanisme perencanaan warisan Hal tersehut perlu ditangkap melalu pemasaran
produk ssuransi yang tepat

o

Head of Agency East Region Chubb Life Indonesia Kristianto Joe menjelasian banwa
pihaknya mancermatt hasi SO HUDDIS, yakni para nasaban kelas kakap semaki
mamperhatikan pengsiolan kekaysannya di tengah pandsmi Covid-19. Sagman nesabah in

pun melakukan persiapan warisan seiring pemahamannya stas risiko kematian

Studi it menunjukkan 193 fren Utama, Pertama, adanya kebutuhan yang inggl atas Solus
protaksi serta urgensi yang tinggl bagi masyarakal hugh net worth (HNW) dalem mencan
nluk melindunigi diri dan keluarganya dari risiko sksternal. Sekilar 72 persen
kelsarga HNW meyakini asuransi memiliki peranan penting dalem mencipiakan dan
melndungi kekayaan

esura

Kedua, tordapat kenaikan permintaan atas produk asurans yang memberikan manaat
lengkap alau sangat kemprenensi, serla a0anya kabuluhan lernadap 2bungan dan manfal
anuitas. Hal tersebut terjadi karena nassbah di segmen HNW khawair terhadap perawatan
medis dengan manfaat asuransi yang standar

The Most Secure

& Reliable Backup

al, Pt cal & C

.

Kaliga, adanya kenaikan perminiaan alas produk asurans yang labin lkuie cian fleksibe!
delam Kondisi pasar yang sulil dibandingkan dengan produk asuransi biasa. el ini berkaitan
dengan produk nit-inked yang memiliki nilai tunai terukur

Joe menilai bahwa perusahaan asuransi dapat menangkap tren itu dengan menyediskan
solus| yang kemarehensif dan tepal bagl nasabah HNWY. Perusahaan asuransi pun hanis
mamgpu mengemunikasikan procuknya dengan baik sehingga kebuluhan proleks: nasabal
keles kakap depat terpenuhi

“Mesicipun fingkat pengefshuan ssuransi di kalangan HNW telsh meningkat, mesih banyak
juga yang masih membututican arahan dalam menilih jenis asuransi yang tepat untuk mercka
sendin,” ujar Jos dalam kelarangan resmi yang dierclsh Gisiis pada Senin (19/772021)

Asuransi Mobil
Dijamin Terhemat

bt

Rp13s2.500fahun T

lifepal

Ghisf Sales Dfioer Ghub | ife Indonesia Reguel Pakpahan menjelaskan banwa dalam riset
lainnya yakni Knight Frank The Wealth Report 2021, jumiah masvarakat HNW diproyeksikan
akan meningkat Ningga 110 persen dalam emoat [andn Ko depan. Hal torsebut mendasan

Chubb unluk meningkatkan pemasaran produk asuransi Loyally L

Chublb memperbarui produk Layelly Link. yang pertama kali diuncurken pada 2016 unluk
merespans kendisi terkini Nasabah HMW akan mencan kepastian den semakin meningkatian
minatnya untux memili asuransi jiwa selama pandemi Covid-10, sehingga dapat dipenuni
Keutuhannya oleh produk Loyalty Link

“Loyally Link memungkinkan merska unluk mendapalken piihan manfael yang telah
dilengkepi dengan perlindungan atas kematian akibat kecslaksan Serta cacat tetap total
96ngan USNQ PEMaNggUAgan ¥ang besar Ningga RP10 millar,” uiar Reguel pada Senin
101/2021).

Dian manjelaskan baliwa asuransi unil-loked, separti Loyall Link, berparan p

g bagi para
nessk:ah HNW dengan memberican psrindungan dan imsiesi Sebagian dari premi yang
dibayarkan akan dinvestasikan, alokast dana investasi itu skan ikelola oleh para profesianal
sefingga berpolansi memberikan imbal hasi optimal
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Kredit Foto: Tokio Marine Life Insurance Indonesia

WE Online, Jakarta - Perusahaan asuransi jiwa, Tokio Marine Life Insurance
Indonesia turut mendukung masyarakat yang harus melakukan isolasi mandiri
(isoman) di rumah.

Adapun demi memberikan proteksi ekstra kepada nasabahnya dari Covid-19,
Tokio Marine Life memberikan perluasan manfaat untuk pertanggungan isolasi
mandiri tanpa mengenakan biaya tambahan.

Baca Juga: Telemedicine dan Obat Gratis Pasien Isoman Diperluas ke Wilayah
Bodetabek

Director of Agency Distribution PT Tokio Marine Life Insurance Indonesia Nelly
Husnavati mengatakan terkait perlindungan Covid-19 untuk nasabah, perusahaan
telah memberikan penambahan manfaat santunan asuransi jiwa dan perluasan
manfaat untuk pertanggungan isolasi mandiri tanpa mengenakan biaya
tambahan

"Program itu kami sudah mulai sejak bulan April lalu,” kata Nelly di Jakarta pada
akhir pekan lalu. Adanya program ini lanjut dia karena penambahan jumlah kasus
Covid-19 di Indonesia terus meningkat cepat.

Di sisi lain tingkat keterisian tempat tidur di rumah sakit di berbagai daerah
mencapai 80-90%, bahkan beberapa diantaranya kelebihan kapasitas demi
menampung pasien Covid-19 yang terus berdatangan tiada henti setiap harinya,
sehingga banyak masyarakat yang memilih isoman.

Seluruh rangkaian program freemium juga dilakukan untuk mendukung
pelaksanakan program literasi dan inklusi dari Otoritas Jasa Keuangan (O)K)
kepada masyarakat di tengah program vaksinasi yang sedang dilakukan oleh
pemerintah untuk percepatan terbentuknya herd immunity.

Sekedar informasi Tokio Marine Life Insurance Indonesia menyediakan beragam
produk asuransi jiwa mulai dari produk unit-linked, tradisional, dan syariah;
termasuk di dalamnya produk-produk asuransi kesehatan, perencanaan
keuangan, jaminan pensiun, dan perencanaan pendidikan yang dipasarkan
melalui jalur agensi dan distribusi alternatif.

klan ditutup oleh Google

Sampai dengan bulan Maret 2021, TMLI telah memiliki 9 kantor pemasaran di 9
kota yang tersebar di seluruh Indonesia
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© Warta Ekonomi. Tokio Marine Sediakan Perlindungan Covid untuk Nasabah

Perusahaan asuransi jiwa, Tokio Marine Life Insurance Indonesia turut mendukung
masyarakat yang harus melakukan isolasi mandiri (iIsoman) di rumah.

Adapun demi memberikan proteksi ekstra kepada nasabahnya dar Covid-19, Tokio
Marine Life memberikan perluasan manfaat untuk pertanggungan isolasi mandiri
tanpa mengenakan biaya tambahan.

Baca Juga: Telemedicine dan Obat Gratis Pasien Isoman Diperluas ke Wilayah
Bodetabek

Director of Agency Distribution PT Tokio Marine Life Insurance Indonesia Nelly
Husnavati mengatakan terkait perlindungan Covid-19 untuk nasabah, perusahaan
telah memberikan penambahan manfaat santunan asuransi jiwa dan perluasan
manfaat untuk pertanggungan isolasi mandiri tanpa mengenakan biaya tambahan

“Program itu kami sudah mulai sejak bulan April lalu,” kata Nelly di Jakarta pada akhir
pekan lalu. Adanya program ini lanjut dia karena penambahan jumlah kasus Covid-19
di Indonesia terus meningkat cepat

Di sisi lain tingkat keterisian tempat tidur di rumah sakit di berbagai daerah mencapai
80-90%, bahkan beberapa diantaranya kelebihan kapasitas demi menampung pasien
Covid-19 yang terus berdatangan tiada henti setiap harinya, sehingga banyak
masyarakat yang memilih isoman.

Seluruh rangkaian program freemium juga dilakukan untuk mendukung pelaksanakan
program literasi dan inklusi dari Otoritas Jasa Keuangan (OJK) kepada masyarakat di
tengah program vaksinasi yang sedang dilakukan cleh pemerintah untuk percepatan
terbentuknya herd immunity.

Sekedar informasi Tokio Marine Life Insurance Indonesia menyediakan beragam
produk asuransi jiwa mulai dari produk unit-linked, tradisional, dan syariah; termasuk
di dalamnya produk-produk asuransi kesehatan, perencanaan keuangan, jaminan
pensiun, dan perencanaan pendidikan yang dipasarkan melalui jalur agensi dan
distribusi alternatif.

Sampai dengan bulan Maret 2021, TMLI telah memiliki 9 kantor pemasaran di 9 kota
yang tersebar di seluruh Indonesia
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JAKARTA - Perusahaan asuransi jiwa, Tokio Marine Life Insurance Indonesia memberi perlindungan bagi
nasabah yang melakukan isolasi mandiri (isoman) di rumah.

Demi memberikan proteksi ekstra kepada nasabahnya dari Covid-19, perusahaan itu memberikan perluasan
manfaat untuk pertanggungan isolasi mandiri tanpa mengenakan biaya tambahan.

Nelly Husnayati, Director of Agency Distribution PT. Tokio Marine Life Insurance Indonesia mengucapkan terkait
perlindungan Covid-19 untuk nasabah, perusahaan itu telah memberikan penambahan manfaat santunan
asuransi jiwa dan perluasan manfaat untuk pertanggungan isolasi mandiri tanpa mengenakan biaya tambahan

Baca Juga :
Generasi Muda Harus Jadi Pencipta Lapangan Kerja

"Program itu kami sudah mulai sejak bulan April lalu" ucap Nelly saat memberikan sambutannya ketika
membuka acara webinar Program Freemium Isoman Aman dan Nyaman - Panduan Isclasi Mandiri Lengkap
untuk Keluarga di Jakarta akhir pekan kemarin

Adanya program ini terang Nelly karena penambahan kasus Covid-19 di Indonesia terus meningkat cepat. Di sisi
lain, tingkat keterisian tempat tidur di rumah sakit di berbagai daerah mencapai 80-90 persen, bahkan beberapa
di antaranya kelebihan kapasitas demi menampung pasien Covid-19 yang terus berdatangan tiada henti setiap
harinya, sehingga banyak masyarakat yang memililih Isoman.

Seluruh rangkaian Program Freemium juga dilakukan untuk mendukung pelaksanakan program literasi dan
inklusi dari Otoritas Jasa Keuangan (OJK) kepada masyarakat di tengah program vaksinasi yang sedang
dilakukan cleh pemerintah untuk percepatan terbentuknya herd immunity.
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Di kesempatan yang sama, dr. Dimple Gobind Nagrari Sp.A mengatakan bahwa, dalam kandisi sepert
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youngster.id - Tingginya angka kasus COVID-19 di Indonesia membuat sebagian masyarakat mulai
berpikir untuk memiliki perlindungan kesehatan. Melihat masih tingginya angka COVID-19 di Indonesia
serta kebutuhan masyarakat akan asuransi jiwa dan kesehatan, OVO menghadirkan asuransi
perlindungan jiwa dan kesehatan dengan Covid-19.

Head of Corporate Communications OVO, Harumi Supit mengatakan produk ini merupakan asuransi
Syariah berbasis digital PRUTect Care - Hospital Cash, yang merupakan hasil kolaborasi dengan PT
Prudential Life Assurance (Prudential Indonesia) dan dipasarkan melalui pialang asuransi, PT Salvus Inti.

“Dengan premi yang terjangkau, pengguna OVO bisa mendapatkan proteksi maksimal dari PRUTect Care
— Hospital Cash. Apalagi di tengah kondisi COVID-19 yang terus meningkat angkanya, tentu saat ini
kesehatan menjadi prioritas utama keluarga Indonesia,” kata Harumi Supit, Head of Corporate
Communications OVO dalam keterangan pers, Senin (19/7/2021).

Bacajuga: Pekerja Optimis Tahun 2021 Ekonomi Akan Membaik

Beberapa keuntungan yang didapatkan dari PRUTect Care — Hospital Cash antara lain, santunan rawat
inap sampai Rp300.000 per hari selama 90 hari dalam satu tahun polis. Lalu, santunan ICU sampai
Rp600.000 maksimum 30 hari dan mengurangi jumlah hari Santunan Rawat Inap. Selain itu, manfaat
cacat total akibat kecelakaan sampai Rp18 dan manfaat meninggal dunia karena penyakit menular dan
kecelakaan sampai Rp63 juta.

“Masyarakat hanya tinggal mengakses aplikasi OVO untuk registrasi dan pilih mana paket yang
diinginkan, lalu selesai. Proses klaim pun dapat dilakukan secara daring dengan mudah melalui aplikasi
Pulse by Prudential. Ini merupakan wujud komitmen kami untuk membantu meringankan beban mereka
yang terdampak COVID-19," ujar Harumi.

Bacajuga: Kini Moka Terintegrasi Dengan 3 Platform Dompet Digital

Selain itu, guna meningkatkan perlindungan jiwa dan kesehatan masyarakat selama masa PPKM Darurat,
PRUTect Care - Hospital Cash menghadirkan program cashback sebesar 10 persen untuk paket apapun
periode 1 tahun dengan mengaktifkan fitur Autodebit ketika memperolehnya. Promo ini berlaku hingga 25
Juli 2021 dengan syarat dan ketentuan yang dapat diakses di aplikasi OVO.
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KONTAN.CO.ID - JAKARTA. Indonesia Financial Group (IFG) mengatakan,
permasalahan industri asuransi dan dana pensiun di Indonesia disebabkan

oleh pengelolaan aset dan liabilitas yang tidak prudent. Akibatnya,
Asuransi perusahaan pengelola tidak dapat memenuhi janji investasi yang

ditawarkan nasabah
Rumah

"Padahal, prioritas utama perusahaan yang bergerak di asuransi dan dana
eTiQa pensiun adalah memastikan dana nasabah pemegang polis harus aman”
kata Direktur Bisnis IFG, Pantro Pander Silitonga, dalam keterangan resmi,

Senin (19/7).
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Iklan ditutup oleh Google

Menurut Pantro, pengelolaan aset dan liabilitas yang tidak prudent dapat
berdampak pada defisit tingkat kesehatan perusahaan asuransi maupun
dana pensiun.

Seperti diketahui, tingkat kesehatan perusahaan pengelolaan dana pensiun
diukur salah satunya dari Rasio Kecukupan Dana (RKD). Permasalahan
yang terjadi ketika perusahaan dana pensiun tersebut menggunakan
asumsi tingkat bunga aktuaria yang tinggi untuk mencapai target
pencapaian return investasi yang tinggi.

Hal ini mendorong perusahaan dana pensiun untuk menempatkan investasi
pada instrumen berisiko tinggi yang dapat berdampak ke RKD jika
perusahaan tidak bisa mendapatkan tingkat hasil investasi yang sesuai
dengan tingkat bunga teknis.

Baca Juga: IFG akan terima suntikan dana Rp 20 triliun

‘Walaupun RKD tercatat 100%, namun pengalokasian fixed asset dan non-
liquid yang digunakan untuk pemenuhan kewajiban jangka pendek tetap
berpotensi menimbulkan masalah likuiditas.

Mengingat karakteristik program pensiun yang memiliki liabilitas jangka
panjang yakni lebih dari 10 tahun. Kemudian pengelolaan aset liabilitas
(ALM) yang tidak aptimal menimbulkan asset-liability mismatch dan
memiliki shortage likuiditas yang cukup besar.

"Yang perlu ditekankan adalah pentingnya penerapan
liability driven investrment (LDI) untuk mengoptimalkan ALM yang
disesuaikan dengan profil liabilitas dalam risk appetite yang ditentukan,’
pungkas Pantro

Pada Kamis (15/7) lalu, IFG menggelar Webinar Kolaborasi Workstream
Predictability and Investment dengan topik Asset Liability Management
yang diikuti oleh perwakilan dari IFG dan anak perusahaan termasuk
perusahaan pelat merah yang masuk dalam klaster asuransi dan dana
pensiun.
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Jakarta, CNBC Indonesia - Otoritas Jasa Keuangan (QJK)
menyebutkan perkembangan mengenai Peraturan OJK baru mengenai
Bank Umum masih dalam harmonisasi dengan Kementerian Hukum
dan HAM. Sebelumnya RPOJK tersebut ditargetkan bisa ditetapkan
menjadi POJK pada pertengahan tahun ini

"Masih harmonisasi dengan Kemenkumham,” kata Sekar kepada GNBC
Indonesia, Senin (19/7/2021).

Adapun POJK salah satunya akan mengatur mengenai pendirian bank
baru, termasuk bank yang akan beroperasi penuh secara digital
Adanya peraturan ini untuk mengakomodasi perkembangan industri
perbankan yang saat ini mulai beralih pada sistem digital

Iklan ditutup oleh Google

Baca: Perhatian! OJK Bicara Bank Digital, Begini Konsep

Izinnya

Sebelumnya Sekar mengungkapkan bahwa OJK tidak mendikotomikan
bank digital atau bank umum. Kedua hal ini dianggap sebagai model
bisnis bank saja. Di Indonesia saat ini hanya dikenal dua bank, yakni
bank umum dan bank perkreditan rakyat (BPR)

“Existing regulasi OJK pada dasarnya telah mengarah kepada regulasi
yang dapat mengakomodir keberadaan layanan bank digital
sebagaimana diatur dalam POJK tentang Layanan Perbankan Digital
(LPD)(POJK 12/POJK.03/2018)," kata Sekar beberapa waktu lalu

Namun demikian, dia tak memungkiri bahwa saat ini telah terjadi
perubahan bisnis bank menjadi digital untuk menyesuaikan dengan
perilaku nasabah

"Kami memang juga sedang menyiapkan rancangan POJK mengenai
Bank Umum, di dalamnya juga akan mengatur pendirian bank baru,
termasuk yang ingin mendirikan bank fully digital. RPOJK Bank Urmum
ini diperkirakan akan terbit pertengahan tahun 2021," lanjutnya.

Baca: Maksimalkan Pengawasan Fintech, OJK Bangun Pusat

Data Canggih

Sejalan hal tersebut, Deputi Direktur dan Parbankan Internasional OJK,
Tony, mengatakan pengertian bank digital yang ada saat ini adalah
perubahan bisnis model atau cara pelayanan bank kepada nasabahnya

Namun izin pendirian bank ini hanya akan berdasarkan dua jenis bank,
yakni bank umum dan BPR.

"Seperti UU telah mengatur bahwa lisensi bank itu seperti yang tadi
saya sampaikan bank umum dan BPR. Jadi kalau misalnya ada bank
digital itu bukan berarti ada licensing tersendiri tapi memang itu hanya
perubahan bisnis model atau cara mereka memberikan layanan kepada
masyarakat jadi hanya tidek akan merubah perizinan tadi, perizinan
tetap bank umum atau BPR," terang Tony dalam sebuah webinar.



